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Evénement

Le Cratère, scène 
de la transmission d’entreprise
lundi 20 novembre
Pour qu’un large public s’intéresse à la question 
de la transmission d’entreprise en Cévennes, la CCI invite 
au Cratère d’Alès 2200 dirigeants à venir écouter des experts 
et voir le spectacle d’une troupe de théâtre ! Insolite et instructif.

Lundi 20 novembre, 
rendez-vous dès 14h
Parce que la question de la transmission d’entreprise
est un sujet de plus en plus préoccupant sur le bas-
sin alésien, la CCI organise, le lundi 20 novembre
au Cratère, une grande journée d’échanges et de
réflexion à l’attention des “cédants potentiels”. 
2200 dirigeants de plus de 50 ans sont ainsi invi-
tés à venir dialoguer dans les espaces rénovés du
théâtre d’Alès, de 14h à 19h, avec des consultants
spécialisés (cf. programme). Puis, à partir de 19h30,
commencera la conférence-spectacle “Passer le relais
en Cévennes”.

De 19h30 à 20h15, 
conférence-spectacle !
Pour captiver le public, rien de tel qu’un spectacle !
C’est Jean-Pierre de Faria, membre élu à la CCI et
animateur du Comité d’Orientation Stratégique
Création & Transmission qui est à l’origine de ce pro-
jet. “Créons une conférence où l’on puisse se poser
des questions difficiles, mais sans tabou” lançait-t’il
à la veille de l’été. “L’idéal serait de mettre en scène
des situations fréquemment rencontrées. On pour-
rait organiser par exemple des jeux de rôle où les
chefs d’entreprise pourraient s’identifier et se pro-
jeter dans leur avenir. Ils doivent réaliser qu’il y a
une réelle urgence à savoir passer le relais à temps,
mais on n’est pas obligé de les assener de discours
alarmants…” L’idée a plu - et elle a fait son che-
min. Les élus de la CCI ont trouvé une compagnie
de théâtre spécialisée dans ce genre de spectacle.
Le soir du 20 novembre, c’est la troupe Théâtre à
la Carte qui se chargera de l’animation, en donnant
vie et corps à la transmission sous ses deux formes,
soit interne (c’est-à-dire familiale ou salariale), soit
externe (il s’agit alors d’une transmission qui néces-

site la mise en relation avec un repreneur extérieur). 
Une approche au cas par cas, dans laquelle la CCI
est toujours présente, notamment pour ce qui est
de la mise en relation cédants-repreneurs et pour
tout ce qui concerne l’accompagnement technique
et moral de la passation. D’où le titre du spectacle :
Passer le relais en Cévennes ! 45 minutes à la fois
didactiques et divertissantes… Dernier point : quand
les comédiens quitteront la scène, les échanges se
poursuivront autour d’un cocktail, de 20h15 à 21h.
Passez le message !

NB : l’entrée est gratuite, à condition d’avoir réservé son
invitation auprès du Pôle Création et Transmission d’Entreprise
(04 66 78 49 49). 

Programme du 20 septembre, 
au Cratère – Théâtre d’Alès

1) De 14 à 19h, accueil des invités 
dans les “Espaces Conseils” :

• remise d’un badge et d’une plaquette “Transmission”,
accompagnée d’un questionnaire  à remplir
(pour le recensement des attentes et des coordonnées) ;

• présentation des services mis à la disposition
des cédants et repreneurs ;

• entretien libre avec des consultants spécialisés
(voir encadré “principaux partenaires”).

2) De 19h30 à 20h15, conférence-spectacle :
Passez le relais en Cévennes, 
par la troupe Théâtre à la Carte.

3) De 20h15 à 21h, cocktail et poursuite des débats.

Principaux partenaires invités 
au sein des Espaces Conseils :

- Association des experts-comptables du Grand Alès
- Chambres des notaires / Ordre des avocats 
- Comité des Banques AFB
- Confédération Générale des SCOP (DR)
- CCI Alès-Cévennes / Relance / UCCIMAC
- Services fiscaux 
- Caisses sociales RSI
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Bien des entrepreneurs sont prêts 
à prendre leur retraite, 
mais à condition d’avoir trouvé 
un successeur suffisamment
expérimenté, ce qui n’est pas facile
sans l’aide de la CCI et de ses
partenaires… Sur le bassin d’Alès,
1.300 PME-PMI et 4300 emplois
locaux sont en jeu d’ici à 10 ans.

Contact CCI Pôle Création 
& Transmission d’Entreprise
04 66 78 49 49

Journée organisée avec le soutien de la CGPME et du Conseil régional Languedoc-Roussillon.
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PFIL Gard Initiative

Un prêt à 0%, c’est très pratique 
quand on reprend un restaurant
Avec l’aide de la CCI, tout créateur ou repreneur d’entreprise peut 
solliciter un prêt PFIL Gard Initiative à taux 0%. Un “coup de pouce”
très pratique, en particulier pour les restaurateurs ; plusieurs 
professionnels en témoignent.

À 24 ans, Boris Ducaylar, 
chef du restaurant alésien Le
Boulevard (ex Guévent)
depuis juillet 2006, est un
jeune homme riche d’une
belle expérience profession-
nelle mais à qui il fallait un
prêt de plus afin de “s’assurer

d’une trésorerie suffisamment solide pour traverser
les mois les plus calmes de l’année”. Avec l’aide de
la CCI, ce talentueux créateur a ainsi bénéficié d’un
prêt PFIL Gard Initiative à taux 0%, d’un montant de
12.000€. De quoi le “déstresser” des contraintes
financières pour s’épanouir pleinement derrière les
fourneaux. Sa table vaut le détour : ballottines de
volailles farcies aux gambas, mille feuille de rou-
get à la piperade minute, crépinette de pintade sur
sa chartreuse de choux braisés… Les fins connais-
seurs apprécieront, y compris les passionnés de des-
serts. Pour réussir cette gageure, Boris Ducaylar,
formé au lycée hôtelier de St-Jean du Gard, s’est
patiemment armé à ce métier, en travaillant notam-
ment comme chef de cuisine en Angleterre, en
France, à Monaco et en Belgique. De retour au pays
après quatre années d’aventure gastronomique et
de compagnonnage, Boris propose à ses clients, de
tous horizons, “une cuisine jeune, innovante et artis-
tique” pour un rapport qualité-prix très honnête, de
18 à 25 euros selon la formule. Bel exemple !
Contact  Restaurant Le Boulevard, 12 bd Gambetta, Alès
04 66 30 31 98

“Je n’ai pas de formation spé-
cifique, mais j’ai toujours été
passionnée par la cuisine”
répond à qui veut l’entendre,
Tania Van Muylen, ex-sala-
riée de l’Auberge de Saint-
Hilaire. Avec son conjoint

Pascal Plutoni, maître d’hôtel et sommelier de 
profession depuis 18 ans, Tania a transformé 
sa maison en un véritable restaurant et a donné corps
à sa passion pour la cuisine semi-gastronomique.
Les “Vents d’Ange” sont ouverts à Bagard depuis la
Saint-Valentin 2006 et proposent des mets tradition-
nels de qualité, basés sur une fine sélection de pro-
duits du terroir, dont de très belles viandes de
l’Aubrac. “Le prêt d’honneur de 11.500€ (qui nous
a été accordé par la PFIL Gard Initiative, grâce au
dossier que nous avons monté avec la CCI) nous a
permis de créer l’entreprise sans trop de crainte.
Compte tenu de cet apport remboursable à taux zéro,
nous avons pu nous différencier avec une très bonne
carte des vins”. Tania Muylen et Pascal Plutoni 
travaillent tous les deux 18 heures par jour chacun,
en attendant de pouvoir embaucher du personnel.
Plusieurs formules sont au menu : 15€ le midi ou
de 17 à 35 euros, selon votre choix.
Contact Restaurant Les Vents d’Ange, 1 rue du 19 mars 1962,
Bagard – 04 66 60 57 31

Boris Ducaylar, 
chef du restaurant 
Le Boulevard à Alès :
“Ce prêt m’a permis d’anticiper 
les besoins en trésorerie”

Tania Van Muylen 
& Pascal Plutoni, 
restaurant Les Vents d’Anges, 
à Bagard :
“Notre cave a été directement financée 
par l’appui de la PFIL Gard Initiative”
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Agnès Dal Cerro - Spécialiste CCI des projets de création d’entreprise :
“Les prêts PFIL s’adressent à tous les porteurs de projets, quelle que soit leur activité”

CREATEURS, CEDANTS OU REPRENEURS 
Participez aux Assises partenariales de la création, reprise & transmission, 

mardi 12 décembre 2006. 

Publicité

Plate-Forme d’Initiative Locale, la PFIL
a pour objectif de stimuler les initiatives
génératrices d’emploi sur les quatre 
bassins du Gard, en accordant des prêts
à taux zéro de 4.500 à 23.000 € aux
créateurs et aux repreneurs d’entre-

prises locales. Ce dispositif est ouvert aux dirigeants de 
sociétés et d’entreprises individuelles de 0 à 3 ans, afin 
de renforcer leurs fonds propres et de mobiliser des finan-
cements bancaires. 
Ma mission consiste à examiner les dossiers de demande
de prêts, à participer au montage de dossier, à appuyer 
le créateur lors du comité d’agrément et à réaliser un accom-
pagnement post-création jusqu’au troisième exercice. 
Sur le territoire alésien, ce dispositif a déjà été utilisé par
de nombreux commerçants, des prestataires de services et
de jeunes chefs de PME-PMI. Ainsi, par exemple, Frédéric

Charpentier, créateur de “Piscine & Jardin Cévenol” en juin
2006 sur Alès, a bénéficié d’un prêt PFIL de 5.000 € et devrait
prochainement recevoir une aide de l’ACCRE. En dehors 
du fait d’être spécialisée dans la vente de piscine hors sol,
d’éléments paysagers et d’accessoires de jardinage, 
la particularité de son entreprise est d’héberger à titre 
gratuit l’association loi 1901 du “Club des Jardiniers de France”,
une structure de 130 ans, déclarée d’utilité publique grâce
à l’hortithérapie auprès de personnes handicapées. C’est une
spécificité à part entière qui peut accélerer les décisions des
accréditeurs. Ce n’est pas une condition indispensable, mais
cela peut être un vrai plus. Quoi qu’il en soit, en ce qui
concerne la PFIL, l’enjeu premier reste la création d’emploi.

Contact CCI Pôle Création & Transmission d’Entreprise
04 66 78 49 49

Contact Piscine & Jardin Cévenol F. Charpentier
100, chemin sous St-Etienne, 30100 Alès – 06 10 03 00 03

Parole d’expert
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Synergies : comment vous est venue l’idée 
de créer votre entreprise ?

Julien Viciana : avec mes deux associés, nous avons
eu l'idée de créer CVR alors que nous travaillions chez
un grossiste. Au vue de notre complémentarité et
compte tenu de la place à prendre sur le marché,
nous avons tenté notre chance. Toute notre politique
de commerce est basée sur le service et la proxi-
mité, deux atouts manquants chez nos concurrents
directs.

Synergies : comment vous répartissez-vous 
les tâches ?

J.V. : nous possédons tous les trois un poste spéci-
fique, mais nous sommes aussi suffisamment poly-
valents pour nous suppléer quand il le faut. 
M. Rodriguez s'occupe principalement de la partie
technique, des devis, de la sélection de nouveaux
produits à commercialiser et de la logistique. M.
Claisse, ex-responsable des ventes chez notre ancien
employeur, se charge des rencontres et des
démarches avec les clients. Il réalise lui aussi des
devis et études. Quant à moi, je m'occupe de la par-
tie gestion, facturation, commandes… Je participe
également à l’établissement de certains devis et je
gère la logistique avec M. Rodriguez.

Synergies : quel bilan tirez-vous après 
votre première année d’activité ?

J.V. : en jetant un regard sur l'année passée, on ne
regrette vraiment rien. Le bilan est plus que 
positif, avec un chiffre d'affaires qui représente 
environ deux à deux fois et demi ce que nous avions

envisagé sur le prévisionnel. Le nombre de clients
en compte chez nous est bien supérieur à nos 
prévisions - et les commandes à venir pour les mois
qui suivent annoncent des perspectives stables.

Synergies : la CCI vous a appuyé pour 
le montage de différents dossiers d’aides - 
PFIL et PACTE. Comment avez-vous utilisé 
ces avances financières ?

J.V. : nous avons d'abord obtenu un prêt PFIL Gard
Initiative qui nous a permis de rehausser notre 
capital de 13500€ à 30240€, tout en augmentant
l'encours chez nos principaux fournisseurs. Nous
avons ensuite sollicité un prêt plus élevé auprès de
la Région LR. Avec le PACTE, nous avons pu palier
au manque de trésorerie - dû au démarrage bien
plus rapide que prévu de notre activité.

Synergies : vous avez récemment obtenu 
le prix Commerce du Concours Talents en
Languedoc-Roussillon. Pouvez-vous déjà 
en mesurer l’impact ?

J.V. : mis à part l'honneur de recevoir ce prix et la
satisfaction de voir notre projet reconnu par les autres,
cela n'a pas réellement eu d'impact sur notre société.
Peut-être qu’après la parution de certains articles
comme le vôtre, la situation évoluera… Il faut tou-
jours être patient avec les retombées médiatiques !

Exemple à suivre

CVR remporte le Concours Talents,
“Région LR, prix du Commerce”
Quand on bénéficie d’un accompagnement sur mesure et de prêts
d’honneur, le succès arrive plus facilement. La preuve par l’exemple
avec CVR, une petite entreprise alésienne qui monte…

Entretien avec Julien Viciana, 
co-fondateur de CVR Alès
Secteur d’activité : distribution de matériel 
de climatisation, ventilation, chauffage 
et énergies renouvelables.
Clientèle : professionnels du bâtiment. 
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Contact Julien Viciana, CVR – 369 rue André Boulle
ZI de Bruèges, 30100 Alès. 
04 66 30 31 98 – vicianaj@hotmail.com




